Onboarding mit PFAFF Immobilien!

Wie soll unsere Zusammenarbeit ablaufen?
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Welche Kommunikationswege wiinschen Sie sich?
|| Whats App || E-Mail || Telefon || Persanlich

In welcher RegelmaBigkeit wollen Sie Gber den Stand der Vermarktung informiert werden?
|| Waochentlich || Monatlich

Was ist Ihnen bei unserer Zusammenarbeit besonders wichtig?

Gilt es bei Besichtigungsterminen etwas zu beachten? Wieviel Vorlaufzeit wiinschen Sie sich?

Gibt es Personen, an die Sie die Immobilie nicht verkaufen méchten? | | ja | nein

Wenn ja welche?

Gibt es generell ein Anforderungsprofil an einen Kaufer? EE '] nein

Wenn ja welche?

Bis wann wollen Sie verkaufen?

Zu welchem Mindestpreis?

Falligkeit der Provision sauber besprochen?* | | ja "] nein

*Nach Abschluss des Kaufvertrags
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Alternative Vereinbarung

Was war der schonste Moment in diesem Haus fur Sie...was verbindet Sie mit diesem Haus?

Welche pragenden Erlebnisse hatten Sie?

Wie oft haben Sie schon Immobilien verkauft/gekauft?

Bei Vermietung:
Kontaktdaten des Mieter liegen vor HRE | nein

Beste Besichtigungszeiten flir Mieter

Besonderheiten/zu beachten

Falligkeit Provision sauber besprochen* BRE | nein
*Nach Abschluss des Mietvertrags

PFAFF Immobilien
Fritz-Reichle-Ring 6b
INHABER & VISIONAR 78315 Radolfzell am Bodensee

Der etwas andere 07731969 17 90
= team@pfaff-immobilien.com

Immobilienmakler @ www.pfaff-immobilien.com




